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SECTORS

La ‘fuga’ de
Raventés i Blanc

L'encotillament regulador de la
DO Cava, la irregular implantacié
geografica, les marques blanques
i la caiguda dels preus expliquen
la decisio de Raventds i Blanc. A
la imatge, Pepe Raventds i el seu
pare, Manel Raventds.
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a marxa de Raventds i

Blanc de la DO Cava ha

sacsejat el sector, La

perdua de prestigi de la

marca cava, especial-
ment als mercats internacio-
nals, la deriva a la baixa dels
preus i la dinamica a I'al¢a de
les marques blanques, a més
del fet que sigui una denomina-
cié d'origen que no identifica
un tnic territori (se’n produeix
a 159 municipis de set comuni-
tats autdnomes espanyoles), ai-
xi com I'encotillamenc del regla-
ment quant a la utilitzacio de
varietats de raim i a la limitacio
de la produccié maxima per
prioritzar la qualitat, ha animat
diversos elaboradors a deixar
la DO Cava per emparar els
seus escumosos amb el regla-
ment de la DO Penedeés.

Perd Raventds i Blanc no ha
deixat el Cava pel Penedés. A
partir del mes de gener de 'any
vinent, els escumosos elaborats
fruit de la finca més historica
del cava deixaran de ser caves
per adoptar un nom propi. El di-
rector general de la companyia,
Pepe Raventos, que dirigeix la
companyia des de Nova York,
ha afirmat: “La meva il-lusié és
que els vins de Raventos i Blane
d’aquesta nova ctapa tinguin
un nom propi, el de Conea del

La diaspora

La marxa de Raventds i Blanc
de la DO Cava sacseja el sector,
mentre que el Consell Regulador

nega que hi hagi “cap crisi”

Riu Anoia”. Afegeix que espera
que el nom d’aquesta petita area
geografica “ens ajudi a transme-
tre i a conéixer millor la nostra
tradicid viticola, la forga de la
nostra terra, les tipicitats del nos-
tre raim i les caracteristiques
dels nostres terrers: la nostra ma-
nera d’claborar vi escumds”.

Raventds i Blanc ha sortit de la
DO Cava sense criticar-la, pero
lamenta que si que ho hagin fet
els petits cellers que han deixat
el Cava per emparar-se sota la
DO Pened¢s. Pepe Raventods diu
que viure i treballar a Nova York
Ii ha permés “pensar en gran per
actuar en petit”.

La marxa de Raventos i Blanc
de la DO Cava és la més vistosa
d’'una diaspora de petits cellers
que va iniciar Mas Comtal
(2003) i al qual s’han sumat fir-
mes com Colet (2006), Mas
Bertran i Loxarel (2012). Altres
cellers, com Can Rafols dels
Caus, mediten aquests dies aban-
donar el cava per engrossir els es-
cumosos de la DO Penedés, tam-
bé elaborats seguint el métode
tradicional, com el cava.

Aleres cellers ja van decidir
des d’un primer moment empa-
rar els seus escumosos sota el pa-
raigua de la DO Penedés, com és
el cas de Can Ramon Viticultors
del Montgros, 'Hospital de Sant
Joan Baptista de Sitges, Mas Can
Colomé Viticultors o Torre del

La finca de Raventds i Blanc est integra-
da per 90 hectarees de boscos | vinyes
a Sant Sadurnf d'Anoia P

MERCAT

Malgrat la crisi i I'enrarit am-
bient politic, durant els primers
nou mesos de I'any les vendes
de cava, globalment, han cres-
cut un 6,5% respecte el mateix
periode de I'any passat, segons
dades del Consell Regulador del
Cava. Les vendes als mercats
d’exportacid s’han incrementat
un 9%, i un 2,8% a I'estancat
mercat interior,

Les vendes de I'escumds creixen
un 6,5% fins al setembre

El president del Consell Regula-
dor del Cava, Gustau Garcia Gui-
llamet, ha afirmat que fins a fi-
nals del mes de setembre passat
“no hi ha hagut incidéncia del
boicot al cava catala”. Malgrat
que caves no catalans estan reco-
neixent increments de vendes
arran del procés sobiranista de
Catalunya i que cavistes catalans
com Xavier Gramona han afirmat

que la situacié de vendes a Ma-
drid és “dramatica” | que “quan
anem per Espanya patim una
actitud molt agressiva i contingu-
da envers el consum de cava”,
Garcia Guillamet apunta que “te-
nim la impressié que un boicot
com el de I'any 2005 no el torna-
rem a viure”.

Els anteriors boicots si que van
fer efecte i fins i tot han quedat
recollits a la popular enciclopédia
lliure Viquipédia, concretament a
I"entrada que fa referénda a I’“an-
ticatalanisme o catalanofbbia”.
De fet, el 2010 el sector del cava
encara no havia recuperat la xifra
récord de 101,3 milions d’ampo-
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El rosat
triplica vendes

Encara que els caves Brut conti-
nuen sent els més consumits
(un 51% del total), els rosats
han triplicat vendes I'tltima deé-
cada. 'any passat es van ven-
dre fins a 24 milions d’ampolles
de cava d’aquesta mena.

DIUMENCE, 9 DESEMBRE 2012

DINERS 13

El sector se la
juga per Nadal

La recta final de I'any és decisiva
per a molts cellers, especialment
per als que elaboraden caves.
Un 65,91% de les vendes de
cava es fan el segon semestre,

i manté una gran incidéncia

la campanya nadalenca.

lles venudes el 2006 al mercat
interior.

Amb el primer boicot del 2005,
les vendes al mercat nacional van
retrocedir aquell any un 6,59%,
situant-se el nombre d'ampolles
venudes en 93,5 milions. Garcia
Guillamet assegura que les pér-
dues van ser notables, com tam-
bé el dany moral. El cava “no té
color politic”, es lamenta.

Malgrat tot I'any passat sense
boicots explicits perd en plena
crisi, les xifres de venda de cava a
Espanya van ser les més fluixes
des del 1995, El 2011 només es
van vendre 87,3 milions d’ampo-
lles de cava al mercat interior,

Veguer. A més, Albet i Noya, que
fins ara només produia escu-
mosos amb DO Cava, s'acaba
d’estrenar també elaborant escu-
mosos amb DO Penedés. Paral-le-
|mncnt van ﬁpill’(‘ix(‘ll( Nnous ¢s=
cumosos en zones de Catalunya
on no es pot elaborar cava, com
és el cas de les DO Terra Alta o
Tarragona,

El president del Consell Regu-
lador del Cava, Gustau Garcia
Guillamet, afirma rotundament
que “aqui no hi ha cap tipus de
crisi”. Assegura, també taxatiu,
que “després de cadaseuna de
les empreses que ha marxat del
cava, amb una produccié que no-
més representa un 0,03% del to-
tal, hi ha hagut incompliments o
dificultats per complir amb el
nostre reglament”. O sigui que
“el vestit del cava els haanat mas-
sa estret”.

Garcia també recorda que des
del Consell Regulador s'esta sent
“rigorods i estricte” en ¢l control,
pero es mostra respectuds amb
la llibertat de les empreses, tot
puntualitzant que “aqui no s'obli-
ga ningi a quedar-s'hi”. Perd
mostra la seva “tristesa” per la
marxa d’una firma tan historica

Des del 2003 diversos
petits cellers han
deixat la DO Cava

i s’han passat

a la DO Penedés

com Raventds i Blanc. Sigui com
sigui, revela que s'han comencgat
acestudiar, d’acord amb el Minis-
teri d’Agricultura, féormules de
reforma del reglament que per-
metin identificar a les ampolles
Porigen d’alguns caves singulars.

Sergi Colet, un dels principals
elaboradors d’escumosos amb
DO Penedés, es mostra conven-
¢ut que aquests vins eferves-
cents necessiten una marca pro-
pia que els identifiqui facilment
davant els consumidors, aixi
com “incrementar les exigéncies
de qualitat quant a la seva ela-
boracié”. De fet, la crianga mi-
nima en ampolla d’un escumas

XAMPANY

Louis
Roederer
dobla vendes
en tres anys

Una de les firmes més prestigio-
ses | historiques de la Xampa-
nya, Louis Roederer, ha aconse-
gult doblar les seves vendes a
Espanya durant els dltims tres
anys, en plena crisi econdbmica.
El canvi de distribucid d’aquesta
firma fundada el 1776 ha per-
més passar de les 30.000 am-
polles venudes al mercat espa-
nyol el 2009 a les 60.000 amb
les quals esperen tancar aquest
exercici, segons el director gene-
ral d’aquesta firma, Frédéric
Rouzaud. Gracies a Primeras
Marcas, distribuidora catalana de
vins i destil-lats de prestigi partici-
pada majoritariament per les
caves Juvé & Camps, aquesta
firma de Reims espera arribar a
les 90,000 ampolles anuals en
cinc anys.

Espanya és el nove principal
mercat mundial per a Louis Roe-
derer, els principals mercats inter-
nacionals del qual continuen
sent els Estats Units, el Regne
Unit, Italia, el Japd i Alemanya.
Catalunya, amb prop d’un 40%
del total, destaca entre les zones
on més xampany venen a Espa-
nya, juntament amb el Pals
Basc, Madrid i zones turistiques
com Marbella i Eivissa.

L'espectacular creixement de
Louis Roederer a Espanya con-
trasta amb el lleuger declivi de
vendes globals de xampany al
mercat espanyol els tltims anys.
El 2011 se’n van vendre
3.678.297 ampolles (10.380
menys que |'any anterior). Espa-
nya va arribar a ser el vuité feu
mundial per al xampany mentre
que avui és el nové.

La directora de I'Oficina d'In-
formacid del Xampany a Espa-
nya, Naria Gené, considera que

les vendes de xampany a Espa-

nya podrien haver tocat sostre.
Frédéric Rouzaud responsabilitza
del creixement de la seva firma
Primeras Marcas, “tant en volum
com qualitativament"”. També con-
sidera que “la crisi no afecta el
mdn del luxe” i que la gran altura
gastrondmica de la restauracié
espanyola | la bona marxa del
turisme han contribuit a I'avang de
les vendes d'aquesta maison del
Boulevard Lundy de Reims malgrat
la recessio,

Rouzaud reconelx, perd, que el
seu creixement és "'una cosa atipi-
ca” vist “el paisatge econdmic”
actual. Malgrat que es mostra con-
vengut que cava i xampany “no
poden comparar-se”, perqué es
tracten de vins i de climes dife-
rents, no té dubtes que el consu-
midor de vins escumosos de quali-
tat “tard o d'hora acabara degus-
tant xampany".

Frédéric Rouzaud

MAITE CRUZ

Louis Roederer, una maison
familiar que s’ha mantingut inde-
pendent durant més de dos segles
i mig, s'ha distingit per elaborar
majoritariament els seus xam-
panys, un 70% del total, amb raim
de vinyes propies, un fet ben poc
usual a la Xampanya. Tenen 230
hectarees de vinyes, de les quals
unes 200 es troben en produccid.
Durant I'Gltim segle i mig la pro-
duccid s’ha mantingut sense grans
creixements, responent a la volun-
tat de prioritzar I'elaboracié amb
raim propi. El 1850 la seva produc-
tié sumava 2,5 milions d’ampolles
anuals i en I'iltim exercici van
rondar els 3,5 milions.

de la DO Penedés és de 12 mesos,
perd en el ple del Consell
Regulador del proper mes de ge-
ner es vol incrementar fins als 15
mesos, mentre que els caves te-
nen una crianga minima de nou
mesos. Colet, que vol “blindar”
les regles dels escumosos del
Penedés, veu la situacié actual
com a “idonia”, ja que creu que
“mai més no hi haurd Pactual
caldo de cultiu”,

D’altra banda, la presidenta de
la patronal Pime Cava, Mercé
Rossell, reconeix que la marxa
de diversos cellers de la DO Cava
“preocupa molts dels nostres as-
sociats”. De totes maneres, afe-
geix que “el cava és una marca
reconeguda a nivell internacio-
nal que fa falta reposicionar per-
qué recuperi la seva imatge de
qualitat, tradicid i prestigi que ja
ha tingut anteriorment”,

El director general d’'una de
les firmes de més prestigi, Ton
Mata de Recaredo, també vol-
dria més cotes de prestigi per al
sector del cava i defensa oberta-
ment que a les etiquetes de les
ampolles s'identifiqui aquells cla-
boradors que vinifiquen el seu
raim. També anhela disposar
d*un nom propi potent, sense
cognoms”, una denominacié
d'origen qualificada, per identifi-
car els origens de caves com els
de Recaredo.

ADEU AL CAVA DESPRES DE 27 COLLITES
Raventos i Blane deixa la DO
Cava després de 27 collites conse-
cutives. La facturacio d’aquest
celler fundat el 1984 per Josep
Maria Raventos i Blane se situa
al voltant dels sis milions d’cu-
ros, amb una producci6 de
850.000 ampolles (fins ara
600.000 de cava i la resta vins
tranquils emparats per la DO Pe-
nedés).

La finca de Raventos i Blang,
integrada per 90 hectarees de
boscos i vinyes a Sant Sadurni
d’Anoia, pertany des de lany
1497 a la familia Raventds, i s’ha
transmés indivisible de gene-
racié en generacio fins avui, El
1872 Josep Raventos Fatjo va ela-
borar ¢l primer cava amb raim
d'aquesta finca.

LO DIFERENTE
DEBERIA SER LO NORMAL.

Asi que los raros deben ser el resto.

A&G, la Banca Privada diferente.

- Pertenccemos a un gran grupo financiero internacional.
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